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Curriculum Diplomlehrgang

Vertriebsmanagement

[ [ L
Vertriebsmanagement und KPI 50 Stunden Online-Prifung
Verkaufsstrategien 50 Stunden Online-Prifung

Verhandlungsfiihrung und

50 Stunden Online-Prifung

Verkaufsgesprache

Kunden:innenanalyse und CRM 50 Stunden Online-Prifung
Kunden:innenbindungsprogramme 50 Stunden Online-Prifung
Kommunikationspsychologie 50 Stunden Online-Prifung

Interkulturelle

Kunden:innenbeziehungen S SURELET OIIEHTIUTE

Digital Marketing 50 Stunden Online-Prifung

Gesamtaufwand: 400 Stunden
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Lehrgang der E-Learning Group - lhre Weiterbildung mit maximaler Flexibilitat

Studienberatung
. studienberatung@e-learning-group.com

+43 13619767 10
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